[
'ESPECIAL
~ CREDITO
¥ um “'sim”

www.globocom/pegn

> VENDER,
CONTRATAR,
TREINAR: TUDO
PELO YOUTUBE

COMO /=
DINHEIRO
‘HOJE COM |
OS NEGOCIOS

DO FUTURO,

A trajetdria de sucesso | |
—dosvisionariosque —ﬂ\
Bpostasaim 21os dlniclios s

HEodt=

SEEfUElaSIanaeIas |
LENTCHANCU R CM AT LEFLD

Ejﬁj‘f;iz U-[SJFI}'E " ‘-.-'-"- g ’.. . el ISIN 0104 I-:-_é'lu.'I g .
JMJW 05 10VOS M;}ﬁ’q’ = 3 per ples Gl TN s Malo 7005 1 ke 244 1 rsaso GEOBO

=



@
86p CAPA 699

&
8a®
A

P-I
BRANEMARK

NEGOCIO
Producio

de implantes,
componentes
de priteses e
instrumentos
que utilizam o
principio da
osseointegragio
FUNDAGAD
2006

SEDE
Bauru, SP

N® DE
FUNCIONARIOS
60

" ;
= e ———
- - —
i
=  E .- -
Tl —— S —
— e ——
—
i (= — e o
PR o o I . ==
- — . T
i — - i
— = — :',F . /..-'-I_ "'...f’. ¥
————————

[ Fihio Giannini, socio
" da P-I Branemaric

2 - - = ';_.'J I
# .-"...‘ i, . F
e ST,




NOVOS MATERIAIS

MEDICINA MAIS HUMANA

Papa da reintegracao ossea faz do Brasil a sede da primeira
empresa de producdo em escala de implantes intraorais

A CIDADE DE BAURU, NO INTERIOR DE SAO PAULO, E CON-
siderada referéncia internacional em recuperacio de pacientes
com lesdes labiopalatais. E, também, a sede da primeira empresa
brasileira especializada no desenvolvimento, fabricacao e comer-
cializacdo de produtos de aplicacio intraoral, maxilofacial e ou-
tras reconstrugdes que utilizam o principio da reintegracio ossea.
“Ha 20 anos, o cientista Per-Ingvar Branemark, descobridor do
principio da osseointegragao, realizava suas pesquisas na Suécia,
sem, contudo, transformar suas patentes em escala industrial’
conta Fabio Giannini, 34 anos, socio da P-I Branemark. “Acre-
ditava, porém, que a finalidade de melhorar a qualidade de vida
das pessoas so teria sentido se elas tivessem acesso a inovacio.
“A criacdo da empresa no Brasil foi possivel com o investimento
de R$ 20 milhdes da administradora de fundos Rio Bravo Investi-
mentos, que garantiu a instala¢io de uma estrutura de ponta, de
alta tecnologia, que pelo terceiro ano consecutivo foi considerada
pela Anvisa referéncia no segmento, pois seus procedimentos
estavam 100% em conformidade com as normas.

A linha de implantes funcionais, exclusiva e patenteada, chega
ao mercado, de acordo com Giannini, com pre¢os 40% mais baixos
que os similares e com garantia vitalicia. “Na Europa, um implante
similar custa 300 euros, o produzido no Brasil, ndo sai por mais
de 100 euros, sem perder a qualidade e a funcionalidade”, afirma
o empresdrio. A P-I Branemark oferece, ainda, treinamento e um
manual de protocolos clinicos de aplicacao dos produtos, uma
pratica que o setor havia deixado para tras. Por ser uma inovacio
em um mercado dominado por apenas quatro empresas gigantes
internacionais, cada passo da Branemark foi calculadamente tra-
cado. “Foram dois anos de desenvolvimento e testes, com inicio
das vendas apenas em 2008” afirma Giannini. “A comercializa-
¢do parcial da linha comecou pelo Distrito Federal, Rio Grande
do Sul e Rio de Janeiro, ampliando-se no inicio deste ano para
os estados de Sdo Paulo e Bahia.” A novidade ja foi avaliada por
mais de 1.500 profissionais, com taxa de penetracio e conserva-
¢do de 30%. Uma prova, de acordo com o empreendedor, de que
aempresa esta no caminho certo, oferecendo tecnologia de ponta

a precos acessiveis. O lancamento dos 180 it 150 intra-

oral seré feito inicialmente na Europa, e s6 em
meados do segundo semestre sera concluido
no Brasil. “Trabalhamos com um produto que
impacta diretamente na qualidade de vida das
pessoas e que tem uma curva de crescimen-
to muito grande”, diz Giannini. “Daqui para a
frente, negdcios com esse perfil tendem a se

._destacar, porque o futuro sinaliza a adocio da

inovacao de forma humanista, nio apenas como
ferramenta de marketing.” Passo a passo, a P-1
Branemark espera conquistar em quatro anos
18% do mercado brasileiro, estimado em Rs$ 300
milhdes, e 12% do mercado internacional, que
movimenta hoje US$ 3 bilhoes apenas com as
aplicacoes intraorais.

“Vender o novo gera mais questionamentos
do que pronta aceita¢io, mas é gratificante, por-
que voce consegue oferecer um diferencial as
pessoas, e na area da satde isso se torna ainda
mais relevante”, afirma Giannini.

FATURAMENTO
(projetado)

2009
RS 12 milhdes

2013
R$ 60 milhées*_

* Adotamos o valor estimado de faturamento para 2013, por ser cinco anos um
periodo considerado parametro pelos fundos de investimento

MAIO 2009 - www.globo.com/pegn -~ 59



